
Angebote kalkulieren  
im Energievertrieb
Vertrieb

BelVis+ Angebotskalkulation

In den vergangenen Jahren hat sich der Energievertrieb 
verändert: Heute sind nicht nur gute Energieeinkaufspreise 
und eine clevere Marketing-Strategie nötig, sondern 
insbesondere eine genaue Kenntnis der Vertriebsprozesse 
im Unternehmen, um die Prozesskosten durch 

Strukturierung und Automatisierung zu senken.

Zusätzlich gilt es heute, dem Wettbewerb voraus zu sein. 
Zur Bedienung aller Kundenwünsche benötigt man in 
zunehmendem Maße Sonderkalkulationsvarianten. Denn 
betrachtet man die einzelnen Kundengruppen im Detail, 
so stellt man fest, dass diese zwar ähnliche aber dennoch 
andersartige Ansprüche an die Kalkulationsprozesse stellen.

Mit einem fachlich hochwertigen, prozessorientierten 

Kalkulationssystem wie der BelVis+ Angebotskalkulation 
lassen sich durch Standardisierung bessere Margen 

generieren und sichern sowie Risiken senken.

Kalkulationsmöglichkeiten für Individualkunden

Die BelVis+ Angebotskalkulation bietet manuelle und automatische 
Unterstützung u.a. für:

	— Kalkulation von Einzellieferstellen bis hin zu komplexen Bündeln
	— Kalkulation von Festpreisen (bottom up oder top down), 
Tranchen-/Spot-Rahmenverträgen sowie weiteren Preismodellen
	— Kalkulation von Losen
	— Kalkulationen mit Ist-Lastgängen, individuellen Prognosen  
oder Referenzprofilen
	— Anschlusskalkulationen und Vertragsverlängerungen/ 
-anpassungen
	— Nachkalkulation von Deckungsbeiträgen während und  
nach der Belieferung

Die prozessorientierte Web-Oberfläche der BelVis+ Angebots-
kalkulation ermöglicht eine intuitive Bedienung und vereinfacht  
die Arbeit.

Anfrage über CRM/
Stammdaten über CSV

Lastgang  
identifizieren
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Verwendung  
PFC aus PFM  
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ergebnisse/des Angebots
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Anlage der Kalkulation 
mit Stammdaten

Prognose 
verifizieren

Netznutzung 
verifizieren

Angebot 
kalkulieren

Angebot 
fertig stellen

Akquiseprozess „Angebot kalkulieren“ im Vertrieb



BelVis+ Angebotskalkulation
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Lastgangimport und Prognose

Ermittlung von Risiken, Zuschlägen und Deckungsbeitrag

Funktionen für den  

Vertriebsprozess

Die BelVis+ Angebotskalkulation 
unterstützt den Vertriebsablauf mit 
einer Vielzahl von Funktionen:

	— Berechnung der Lastgang-

prognosen nach definierbaren 
Vorgaben und Bereitstellung der 
Mengen für die Kalkulation
	— Bewertung der Prognose mit 
PFC (Price Forward Curve) oder 
individuellen Einkaufspreisen
	— Automatische Kalkulation der 
Kostenblöcke, Erlöse und 
Deckungsbeiträge anhand von 
Marktrichtlinien und Unterneh-
mensvorgaben über anpassbare 
Kalkulationsvorlagen
	— Justierung für freigege-
bene Positionen durch die 
Anwender:innen (z.B. Marge 
oder Grundpreis)
	— Erstellung von Angebots-/ 
Vertragsdokumenten 
	— Sofortige Datenweitergabe bei 
Angebotsannahme an Beschaf-
fung und weitere Folgeprozesse
	— Individuelle Ausgabe und Aus-
wertung von Vertragsdaten
	— Schnittstellen zu CRM- und weite-
ren Systemen
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